
１．小規模・中小製造業の営業活動の様々な課題
２．新規顧客開拓の考え方と流れ
３．様々な新規顧客開拓の種類（テレアポ・展示会・商談会など） 
４．成果を引き上げる為のフォロー営業

「新規顧客開拓実践ノウハウ」セミナー 参加申込書

日 時  令和3年1月29日（金）13時30分～16時30分
場 所  諏訪市文化センター
講 師  中小企業診断士　川﨑悟先生

【カリキュラム】

●お問い合わせ・お申込み先　岡谷商工会議所　電話0266-23-2345　土屋

【セミナー内容】

(諏訪エリア広域専門指導事業)

中小製造業がWithコロナで成果を出すための
「新規顧客開拓実践ノウハウ」


